Just nu soker vi distriktsaljare, till omradena: Malmohus lan,
Stockholm och Norrland.

Tjansten ar en direktrekrytering. Vanta darfor inte med att skicka in din ansékan da urval sker
|6pande.

Om tjansten

Som distriktsaljare pa Visab i Skandinavien AB kommer du att ansvara for att identifiera och bygga
upp nya kundrelationer, vidareutveckla befintliga och gora affarer som resulterar i langsiktiga
samarbeten. Du ansvarar for ditt specifika distriktomrade riktat mot foretagskunder. Dina moten
spenderas i stor utstrackning pa plats ute hos kunden. Genom god struktur och planering sakerstaller
du goda samarbeten och arbetar I6pande med utveckling av vara erbjudanden och kundkontakter.

Du kommer verka inom ett omrade som redan idag har en upparbetad omsattning, men dar det finns
hog potential till 6kade volymer med din framtida bearbetning.

Om verksamheten

Visab i Skandinavien Ab, sdljer produkter inom stad och rengoring till féretagskunder runt omi
Sverige. Vi letar standigt efter satt att utveckla och effektivisera, samtidigt som vi vdrnar om de
relationer och produkter vi far mojlighet att forvalta.

Vart mal ar att hjalpa vara kunder skapa en god arbetsmiljo. Vi hjdlper vara kunder att utrusta sina
verksamheter med produkter som &r anpassade efter deras forutsattningar, krav och behov. Vilket
kraver kunskap och erfarenhet. Nagot som vi pa Visab har lang erfarenhet utav efter mer dn 25 ar i
branschen.

Vi arbetar aktivt for att skapa ett komplett sortiment inom stad- och rengéring med unika produkter. |
och med vart stora produktsortiment kan vi erbjuda allt fran enstaka produkter till kompletta
helhetslésningar inom konceptet stad och rengoring. Vilket dven gar i linje med var vision som
handlar om att “leverera hég service och pdlitliga produkter for sdvdl de mindre som stérre aktérerna
pa den svenska marknaden”.

Vem &dr du?

For att trivas i roller ser vi att du ska vara en passionerad och driven saljare som satter kunden i fokus,
med god erfarenhet av att utveckla och bibehalla relationer. Vi tror att du kommer med en tidigare
erfarenhet inom B2B forsaljning och att du som person har god struktur, planering och
affarsmassighet i allt du gor. Du satter hoga mal for dig sjalv och arbetar hart for att uppna dem. Du
har formaga att ta ansvar och sjalvstandigt driva ditt arbete framat.

Utbildning

Du har erfarenhet av framgangsrik forsaljning med goda resultat och vi ser garna att du har nagon typ
av utbildning inom forsaljning i bagaget.



- Fullstandig gymnasieexamen.

- Goda kunskaper i Officepaketet.

- Innehar B-korkort (tjanstebil ingar i rollen).

- Goda kunskaper i svenska och engelska, saval skriftligt som muntligt ser vi som ett krav.

Ovrigt

Start: Enligt 6verenskommelse
Plats: Malmohus lan, Stockholm och Norrland.
Lon: Enligt verenskommelse

Vi satter hog vikt vid dina personliga egenskaper och din vilja att starka oss langsiktigt. Har du fragor
om tjansten, tveka inte att kontakta Jan-Erik (ansvarig for saljteam) pa 070-873 84 77.

Ansokan skickas till var mejladress: info@visab.info, mark mejlet med rubriken: Distriktsaljare, till
omrade... (samt det distrikt du soker for).
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